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PESSOAS E 
EMPRESAS

A TECNOLOGIAS 
INOVADORAS

EXISTIMOS PARA 

CONECTAR

essenciais para a 
qualidade de vida 

de todos

Fazer e Ser 
Melhor a 
cada dia

Qualidade 
de vida 

das pessoas 
e empresas

Simples, 
Descomplicada,

Rápida
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Fundação da 
empresa

Expedição WDC

Inauguração 
Centro de 

Distribuição 
e Produção 
em Ilhéus

Entrada do 
Fundo 2B 

Capital
Entrada na 
Bolsa de 

Valores, B3, 
#LVTC3

Orientação 
estratégica para 

Soluções e 
Verticais |

Inauguração do 
Showroom

Nossos marcos são
resultado da crença na inovação 
e investimento em pessoas

JORNADA 
WDC

2003 2011 2012 2017 2021 20242013

Início do TaaS

2020

Superação da 
marca de 

R$ 1 Bilhão em 
vendas pela 
primeira vez
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Miami
Escritório 

Comercial

Colômbia
Escritório 

Comercial

Centro de 

Distribuição

ONDE 
ESTAMOS
Grande cobertura 
em todo o Brasil, 
presença estratégica 
nas Américas

Salvador - BA
Centro de 

Distribuição

Ilhéus - BA
Sede Fábrica e 

Centro de 

Distribuição

São Paulo - SP
Escritório 

Comercial

Centro de 

Treinamento

Show Room



Vanderlei
Rigatieri

Vanderlei 
Rigatieri
Membro Efetivo

Manuel Maria 
De Sousa
Presidente do 
Conselho

Bruno 
Rigatieri
Vice-presidente do 
Conselho

Roberto 
Medeiros
Membro 
Independente

Flavio 
Luz
Membro 
Independente

Acordo de Acionistas

35,5% 29,9%

Outros

32,8%

Conselho de Administração

Comitê de Auditoria Estatutário

Composição Acionária 1

Tesouraria

Vanderlei Rigatieri 2

CEO e Fundador

Ruth Rigatieri

Diretora

Recursos 

Humanos

Comercial 

(Vendas, MKT e 

Design Center)

Bruno Rigatieri

Diretor

Patrícia Cocozza

Diretora

Business Partner

Free-Float

1,9%

Flávio 
Luz
Presidente 

do Comitê

Roberto 
Vertamatti
Membro Efetivo

Luiz Alberto 
Falleiros
Membro Efetivo

1 – Composição acionária data-base 30/06/2024 
2 - Diretor Estatutário

CFO e DRI

Felipe Meldonian 2

Diretor 

Logística

Juranilson Jesus

Diretor

Tecnologia da 

Informação

Gustavo Momente

Diretor

Produtos

Paul Raad 

Diretor

Composição Acionária e Sólida Governança

Diretoria Executiva 
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Destaques 2T24

Lucro Líquido Ajustado EBITDA Ajustado

s

Backlog de Receitas Receita Líquida Receita Bruta de Serviços

Dívida Líquida / EBITDA UDM Dívida Líquida

R$ 193,1 Milhões

-12,1% (2T24 vs 2T23)

R$ 842 Milhões

-2,7%  (2T24 vs 2T23)

2,14x no 2T24

vs 2,28x no 2T23

R$ 8,4 Milhões

+138,1%  (2T24 vs 2T23)

R$ 74,7 Milhões

+8,9%  (2T24 vs 2T23)

R$ 41,8 Milhões

+19,1%  (2T24 vs 2T23)

R$ 532,3 Milhões

-6,9% (2T24 vs 2T23)

Resultado Financeiro

-R$ 14,3 Milhões

+11,6%  (2T24 vs 2T23)

Despesas Operacionais

-R$ 31,6 Milhões

-1,8% (2T24 vs 2T23)

5
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TaaS - Technology as a Service

79% 77% 76% 71% 67% 68% 68% 64% 60%

21% 23% 24% 29% 33% 32% 32% 36% 40%

2T22 3T22 4T22 1T23 2T23 3T23 4T23 1T24 2T24

TaaS

Representatividade na Receita Bruta da WDC

Locação de qualquer produto do portifólio em até 60 meses 
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Conversão do “Backlog” em Caixa

Capex já realizado, não há custo para ser reconhecido

Apenas incidirá 9,25% de PIS/COFINS

156,4
272,0

188,3
107,8

33,6 6,4

15,9

27,7

19,2

11,0

3,4

172,3

299,7

207,5

118,8

37,0 7,0

jul a dez 2024 2025 2026 2027 2028 Após 2029

Caixa Impostos

Saldo do Backlog em Jun/24: R$842,4 milhões 

Saldo que será convertido em Caixa: R$764,5 milhões



NOVO 
POSICIONAMENTO 

ESTRATÉGICO

Venda de 

Soluções

Oferta por

Verticais

MINDSET
CONSULTIVO

2024

Venda de 
produtos

“Categorias” 
de Produtos

MINDSET
TRANSACIONAL

2023
até

Preço 
e Prazo 
entrega

ROI

Retorno do 

Investimento
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“Drivers” de 
Crescimento

Aumento da base e 

recorrência de 

integradores 

Agregar Serviços 

Gerenciados 

nos Projetos

Novas verticais  

de atuação 

Estender nosso 

portifólio aos ISP’s 

Internacionalização 

da Companhia
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Novo posicionamento
Estratégia focada em projetos para novas verticais

C
ib

e
rse

g
u

ra
n

ç
a

Varejo

Educação

Telecomunicações

Entretenimento

Industria 

4.0

Energia Limpa

Utilidades

Hospitalidade

Transportes

ISPs

Integradores

Revendas

Locadoras 
Eventos

Mídias 
OOH 
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Verticais de Mercado

Expansão para novos segmentos
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Vertical Telecomunicações

Brasil possui 8,1 mil ISP’s, dos quais  

7,4 mil operam com fibra

WDC atualmente atende mais de 1,5 

mil ISP’s

ISP’S - INTERNET 

SERVICE PROVIDER
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Fonte: Jun2024 - Anatel

Retrato dos ISP’s no Brasil

42
234
601
6.523

8
50 até 500 mil

acessos

+500 mil
acessos

10 até 50 mil
acessos

3 até 10 mil
acessos

Total 8,13 milhões
acessos

Total 4,18 milhões
acessos

Total 4,71 milhões
acessos

Total 3,13 milhões
acessos

Total 4,08 milhões
acessos

> 3 mil
acessos

8,1 mil ISP’s 

7,4 mil ISP’s operam fibra com total de 24,2 milhões de acessos
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Network
Management

Service

Data Center
e Outras Aplicações

Rede 
Gerenciada

Storage 

Segurança
Eletrônica

Cibersegurança

5G Private 
Network

ISP se desenvolverá para adicionar mais serviços a sua oferta básica de rede / internet

B2B será cada vez mais representativo na receita dos provedores

& ISP’s
Cliente 
Corporativo

ISP já conhece o 

cliente e entende 

suas necessidades

WDC possui 

conhecimento e 

portifólio

Temos o TaaS

Estender o portifólio ao ISP

Soluções de valor 

agregado



2T23

Vertical Varejo

O varejo brasileiro é muito diversificado e a 

WDC pode fornecer soluções para este 

mercado como um todo 

Supermercados

(415 mil CNPJs)

Vestuário

(25 mil CNPJs)

Alimentos

(~2 milhões CNPJs)

Concessionárias

(7 mil CNPJs)

Farmácias

(~100 mil CNPJs)

Pequenos 

Comércios

Fontes: Abras, IBGE, Abit, Fenabrave, Abrafarma



Soluções Varejo
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Cases | Varejo

Painel de LED em 

Concessionárias

LED em variadas soluções 

para o varejo

Central de 

Monitoramento
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Vertical Educação

O setor composto por escolas e 
universidades públicas e 

privadas

Fonte: INEP

Escolas

(+ de 250 mil escolas)

Universidades

(2,6 mil universidades)



Soluções Educação
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Cases | Educação

Sistemas de áudio e vídeo Tela interativa
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Vertical Transporte

Setor com muitas oportunidades 

em monitoramento, acessos e 

controle de cargas

Fonte: CNT  e BNDES

Rodovias

(214 mil km de estrada 

asfaltada, 12% do total)

Portos

(~380 terminais 

portuários)

Aeroportos

(~100 aeroportos)



Soluções para Rodovias
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Cases | Transporte

Sistema de 

gerenciamento de vias
Monitoramento de vias
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Vertical Hospitalidade

Vertical dedicada à 

hospedagem de pessoas

Hospitais

(7,5 mil hospitais)

Hotéis

(+ de 10 mil hotéis, os quais 

3,7 mil são de até 20 quartos)



Soluções para Hospitalidade

Catraca e 
Cancela

Leitor Facial Câmeras
Energia

Fotovoltaica Datacenter
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Cases | Hospitalidade

Automação de quartos
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Vertical Indústria

Brasil possui um parque industrial 

diversificado, abrangendo 

indústria automobilística, 

alimentos, químico, metalúrgico, 

têxtil e muitos outros

Indústrias

(+300 mil CNPJ’s)



Soluções para Indústria
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Cases | Indústria

Controle de acesso Segurança eletrônicaRede 5G privada
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Go to Market

Atuação dos nossos canais de vendas

Fabricante

WDC

Compra o 
Produto

DestinaçãoDistribuiçãoFabricação Canal

Venda Direta ISP / Mídia OOH / 
Eventos

Integrador 
(Produto + Serviço)

Revenda Cliente Final

Cliente Final
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Aumentar a base e recorrência dos Integradores

23 mil integradores/revendas no Brasil

As revendas no Brasil pretendem crescer em média 13% em 2024 vs 2023

Contamos com mais de 1,3 mil integradores/revendas1

Fonte: Abradisti

Em média, cada um deles, realizou 5,3 pedidos nos últimos doze meses

1 Realizou alguma compra nos últimos  12 meses



Equipe multidisciplinar 

especializada em BUSCAR 

SOLUÇÕES COMPLETAS 

para o cliente

Design Center

Potencializar o cross selling

Fugir da guerra de preços

Aumentar o ticket médio

BENEFÍCIOS
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Internacionalização: Colombia

Mercado ISP iniciando no processo FTTH 

Vigilância Urbana, Segurança Eletrônica, Digital Signage e Cibersegurança

9,7

33,5

6M23 6M24

Atendemos com vasto portifólio e já somos uns dos principais 

distribuidores no fornecimento de fibra na Colômbia

1,8% da 

receita total

7,2% da 

receita total
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Aquisições estratégicas focadas na prestação de 

serviços 

M&A

Deals serão pequenos e não demandarão de grandes investimentos 

ou alterarão a estrutura de capital

Exemplos:

Gerenciamento de rede
Gerenciamento de conteúdo em 

painéis de LED

NOC / SOC Energia por assinatura

Acelerador na estratégia da Companhia em fornecer serviços
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Agregar serviços gerenciados nos projetos

Receita Bruta de Serviços atingiu R$ 74 milhões no 6M24, melhora de 34% 
em relação ao 6M23

Instalação e 
configuração de 
equipamentos

Data Center
Licença de 
Software

Obras de 
Infraestrutura

(Turn Key)
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Acreditamos nas pessoas, elas fazem a diferença

Explorar novas verticais de mercado

Prestação de serviços 

Entrega de soluções completas aos nossos clientes

Considerações Finais

3
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OBRIGADO!
Q&A

Avenida Chedid Jafet, 222, Conj 41 e 42 Bloco C

Vila Olímpia, São Paulo - SP, 04551-065

ri.wdcnet.com.br

ri@wdcnet.com.br
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Video Showroom

https://www.youtube.com/watch?v=vspXfqVExNw

https://www.youtube.com/watch?v=vspXfqVExNw
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